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VPRAŠALNIK ZA PODJETJE
Naziv podjetja: .................................................................................................................... 

Sedež podjetja:………………………………………………………………………………….......................................
Matična številka:…………………………………  Davčna številka:………………………………………………………
1. Kratka zgodovina/opis podjetja (pomembnejše informacije)

……………………………………………………………………………………………………………………………………………..
……………………………………………………………………………………………………………………………………………..

……………………………………………………………………………………………………………………………………………..

……………………………………………………………………………………………………………………………………………..
2. Glavna dejavnost podjetja:

(  proizvodnja

(  veleprodaja


(  storitve 

3. Opis dejavnosti in produkta(ov): 

....................................................................................................................................................

....................................................................................................................................................

………………………………………………………………………………………………………………………………………………..

………………………………………………………………………………………………………………………………………………..

4. Število zaposlenih 
.......................................................................................................................

POSLOVNE TERJATVE
1. Koliko strank ima vaše podjetje? 
	domače
	izvoz
	skupaj

	
	
	


2. Struktura prodaje v preteklem obračunskem letu: 


domača..........%

izvoz...........%

3. Vpliv sezonskih nihanj v prodaji (delež %):

Q1:


Q2:


Q3:


Q4:
4. Običajni plačilni pogoji ..........................................................................................

5. Ali preverjate bonitete vaših strank (npr.: preko bonitetnih agencij ali z zahtevanjem dokumentov od stranke?)

(  da  MACROBUTTON 



(  ne 

POSLOVANJE S KUPCI
1. Ali vaše poslovanje s kupci zajema:
(  medsebojno prodajo (koncerni)
(  kompenzacije
(  komisijsko prodajo
(  bančne garancije


(  menice, čeki
( ostala zavarovanja
2. Ali pogodbe s kupci zajemajo določbe glede:

(  prepovedi odstopa terjatev


(  omogočanje vrnitve blaga 
TRŽNI POLOŽAJ
1. Tržni delež:...............................................................................................................
2. Vaša prodaja:

(  raste

(  upada
(  je stabilna 

Razlog za rast oziroma padec prodaje?: ........................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................
3. Načrti poslovanja v prihodnje? 
........................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................
4. Kateri so vaši glavni konkurenti? 
..................................................................................................................................

………………………………………………………………………………………………………………………………

5. Nakup materiala:
na domačem trgu.............%

uvoz...............%

6. Imate možnost izbire ali zamenjave dobavitelja?  
(  da  MACROBUTTON 

(  ne 
UPRAVLJANJE
1. Kateri so vaši glavni lastniki? ....................................................................................... .........................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

2.  Ali so bile v zadnjih treh letih kakšne spremembe v vodstveni ekipi ? 

................................................................................................................................................................................................................................................................................
3.  Ali pripravljate poslovni načrt:
(  da  MACROBUTTON 

(  ne 

FINANCIRANJE
1. Ali uporabljate, kredit, leasing ali druge oblike financiranja? 

 MACROBUTTON (  kredit za obratna sredstva

 MACROBUTTON ( leasing
(  investicijski kredit



 MACROBUTTON (  drugo (navedi)………………………………

2. Ste kdaj uporabili ali uporabljate storitev faktoringa ali odkupa terjatev? Prosimo navedite faktoring podjetje in vzroke za prekinitev uporabe storitve, če obstajajo.

........................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................
FAKTORING STORITVE
Zanimam se za:

·  MACROBUTTON STALNI FAKTORING 
Opis: 

· ponavljajoče se stalno financiranje vseh bodočih / tudi že nastalih terjatev do izbranih kupcev, z možnostjo*:
· zavarovanja terjatev

· upravljanja terjatev

Prednosti:

· podjetje ima stalno na razpolago 80% bruto vrednosti terjatev (preostanek 20%, zmanjšano za stroške faktoringa, podjetje prejme po izvedenem plačilu kupca), ki bi jih sicer imelo vezano v terjatvah

· zavarovanje terjatev pred riziki neplačila
· upravljanje terjatev – knjigovodstvo dolžnikov/unovčenje terjatev/opominjanje dolžnikov
· OKVIRNI FAKTORING 
Opis:

· financiranje* vsakokratno posredovanih faktur  do izbranih kupcev

Prednost:

· podjetje ima na razpolago 80% bruto vrednosti terjatev (preostanek 20%, zmanjšano za stroške faktoringa, podjetje prejme po izvedenem plačilu kupca), ki jih vsakokratno posreduje v odkup (izbira terjatev posredovanih v faktoring)
· ENKRATNI FAKTORING 

Opis:

· enkratno financiranje odstopljene fakture oziroma paketa faktur
Prednost:

· podjetje ima na razpolago 100% vrednosti terjatev zmanjšano za nadomestilo za opravljeno storitev
*Podjetje lahko poleg financiranja izbere tudi storitev zavarovanja in/ali upravljanja terjatev.
Datum: ...........................................
Podpis in žig:…………………………………………..
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Dokumenti, potrebni za pripravo ponudbe
· Finančni izkazi za leto 2007 (bilanca stanja in izkaz uspeha)
· Aktualen seznam terjatev in obveznosti (Priloga 1)

· Seznam kupcev za faktoring (Priloga 1)

· Aktualen seznam odprtih terjatev po posamičnih fakturah za kupce prenesene v faktoring (v Excelu)

· Izpolnjen vprašalnik za podjetje
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